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BIM и бизнес-процессы
передача информации проектировщик-строитель-заказчик

выдача заданий

корректировки и замечания

обучение «кнопкам»

перенасыщенное обучение

доносить информацию об изменении процессов

делать это понятно и применимо на практике

Текущая ситуация

Требуется для решения проблемы
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Системная работа без BIM
стандартизация

CDE

совместная работа

не все работают по стандартам

правила нужны только для BIM

доносить важность систематизации

объяснять, что BIM – лишь толчок к системе

Текущая ситуация

Требуется для решения проблемы
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Внедрение дается нелегко
переход сложный

долгий

меняется оргструктура

нет понимания сложности

не всегда успешный переход

доносить честную и полную информацию о переходе

внедрять BIM системно

Текущая ситуация

Требуется для решения проблемы
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Заключение
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